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& ANUARIO ESTADISTICO
DE LA REGION DE MURCIA 2000

Direccdn General de Economia v Esladicica

El Anuario Estadistico de la Regién de Murcia 2000 es
el decimocuarto que realiza el Centro Regional de
Estadistica de la Direccion General de Economia y
Estadistica.

Este Anuario ofrece los datos estadisticos més actuales
y relevantes de nuestra Region, abarcando los dmbitos
demogrificos, econémicos, sociales y culturales. Asimismo
se intenta incorporar cada afio las nuevas estadisticas
que realizan diversos Organismos y ofrecer nuevos datos
que se van considerando en la actualidad de gran interés.

La publicacién se presenta en dos tomos separados: en
el primero se recogen los “datos regionales”, estructurados
en 19 capitulos tematicos, estando los dos tltimos
dedicados, respectivamente, a indicadores
socioecondmicos de nuestra Regién en relacion con otras
Comunidades Auténomas y con las Regiones y paises
de la Unién Europea.

Toda esta informacion, asi como otras que elabora el
Centro Regional de Estadistica, se difunde en soporte
papel, soporte informético, asi como en la pagina Web
de la Comunidad Auténoma: http: //www.carm.es/econet

Centro Regional de Estadistica de Murcia ﬁ

Centro de Documentacion - Avda. Tte. Flomesta, s/n. 22 Planta. TIf. 968 36 20 50. Fax: 968 36 20 52

http: //www.carm.es/econet
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Editorial

"GESTION - REVISTA DE ECONOMIA" presenta
en su nimero 17, como eje central del mismo, el
analisis integral del denominado “seguro de crédi-
to” asi como el estudio de las novedades fiscales
para el 2001. Ambos articulos estan realizados por
expertos en la materia, que retdinen junto a su com-
petencia profesional el interés por la investigacion
y transmision de conocimientos. Asimismo el Insti-
tuto de Fomento de la Region de Murcia nos ofre-
ce un detallado analisis de las Ultimas ayudas para
las Pymes, que giran en torno a los grandes con-
ceptos del siglo XXI como son: calidad, tecnologia,
[+D, Internacionalizaciéon y mejora de inversiones
en equipos industriales.

En cuanto a novedades “Colegiales” presentamos
la composicion de la nueva Junta de Gobierno del
Colegio de Economistas de la Region de Murcia, asi
como un detalle de nuestros servicios y colegiados.

Como es habitual concluimos con una serie de
informaciones actuales, donde recogemos la ten-
dencia de las firmas profesionales y la Bolsa, desta-
camos la elaboracion del libro blanco sobre el aho-
rro y la inversiéon familiar y damos la bienvenida a
dos nuevas revistas. Por Ultimo os mostramos las
direcciones de internet seleccionadas y los libros
resefados.

Para finalizar s6lo nos resta desearos a todos unas
excelentes vacaciones de Semana Santa.
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1. CREDITO COMERCIAL

La actividad diaria de una empresa
industrial o comercial consiste, de forma
simple, en la adquisicién de bienes y/o
servicios para incorporarlos a un proceso
productivo y realizar su posterior venta.
Todo este proceso, cuya duracion tempo-
ral varia en funcién de la actividad que
desarrolle la empresa, se define bajo la
expresion de ciclo de ventas que com-
prende el conjunto de actividades que se
realizan desde que se adquieren los bie-
nes y servicios para su elaboracion, hasta
que se venden y se cobran los productos.

Toda empresa comercial que no reali-
ce la totalidad de sus operaciones al con-
tado debe plantearse una politica de
concesion de crédito a sus clientes y esta
concesion lleva inherente un riesgo de
crédito o impago, esto es, la posibilidad
de que los clientes no realicen el pago
(impago), o lo hagan de forma tardia
(morosidad).

El volumen de crédito a clientes que
una empresa puede mantener viene
determinado fundamentalmente por la
estructura de sus activos y de los recursos
totales de que disponga en cada
momento.

En todo caso los elementos que se
concretan en la planificacion, presupues-
tos y gestion de la politica de crédito a
clientes serian los siguientes:

e Volumen total de crédito a clientes
sobre el volumen de ventas por
periodo.

* Condiciones de descuento por pronto
pago llevadas a cabo por la empresa.

e Condiciones de aplazamiento de ven-
tas a clientes.

e Estrategia de movilizacion/utilizacion
de los saldos de clientes.

e Sistemas de andlisis para la concesion
y seguimiento de riesgos a clientes.

e Sistemas de prevencion de impagados
y de gestion de recobro de los que se
produzcan.

Es evidente que entre el saldo de cré-
dito que aparece en balance y el volu-
men de crédito concedido a clientes en
funcion de las ventas del periodo, existe
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Todo ello encaminado a la
reduccion maxima del riesgo
de impago y morosidad
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EVOLUCION DE LA PRODUCCION REGIONAL POR SECTORES
(V.A.B. AL COSTE DE LOS FACTORES)
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Grafico 1: Fuente: Anuario Estadistico

un factor condicionante y primordial
que es el plazo medio de maduracion de
los saldos de clientes, es decir, el aplaza-
miento medio que se les concede.

En efecto, cuanto mas elevado sea el
aplazamiento medio a clientes mayor
sera el saldo de créditos a clientes en el
balance, y por tanto bastara dividir el
total de ventas a crédito anuales por
365 y el cociente representara la finan-
ciacion necesaria en pesetas para la
cobertura del crédito a clientes por cada
dia que tardan en madurar las ventas.
Por lo tanto, un incremento de un dia
en el periodo de maduracién de los
cobros de las ventas, representa un
esfuerzo adicional de financiacion del
crédito a clientes igual al promedio de
ventas de un dia.

Corresponde a la direccion financie-
ra resolver la férmula mas optima de

financiacién del crédito a clientes, y
corresponde a la direccién de ventas
obtener el aplazamiento mas corto
compatible con los objetivos de ventas.
Ahora bien, al final resulta que un plan-
teamiento de las posibilidades de creci-
miento del saldo de clientes en el balan-
ce, emana de una decision de indole
financiera, porque una demanda de
mayor volumen de crédito sélo puede
ser satisfecha en el plano de la estrate-
giay politica financiera, operando sobre
el activo y pasivo circulante, con pocas
expectativas en cuanto a crecimiento
cuantitativo del saldo vivo de clientes en
balance sino se utilizan alguna de las
siguientes alternativas:

¢ Crecimiento del papel descontado.

e Aportacién de mayor crédito a corto

plazo con coste.
¢ Financiacion con proveedores.

DATOS EN MILLONE

EVOLUCION DE IMPORTACIONES - EXPORTACIONES EN MURCIA

5 DE PESETAS

suﬂlmu;/
‘.'-'II(II)INI::
600000 - ‘
Sll(ll)lmé-
400000F
300000
200000

100000

A

Grafico 2: Fuente: Anuarioc Estadistico

95 96 a7 98 99

[DExportaciones

BElmportaciones

Ao

Afo




Esta ultima posibilidad sélo se plan-
tearia con una reducciéon del volumen
de las existencias, ya que de no ser asi
cualquier aplazamiento en los pagos a
proveedores tendria un coste adicional
que habria de compararse con el rendi-
miento obtenido por aplicar cantidades
a financiar el saldo de clientes en balan-
ce.

En cualquier caso todo incremento
del saldo de clientes en balance debe ser
correspondido con acciones de segui-
miento y control que mejoren el cobro a
clientes a través de un estudio de su
capacidad econémica y solvencia. Este
estudio debe llevarse a cabo por perso-
nas cualificadas (credit managers), que
formen un departamento de cobros que
verificara la solvencia de clientes a través
del andlisis financiero en términos de
ratios de sus estados contables y el ana-
lisis de informes comerciales y bancarios
que sobre ellos existen. Todo ello enca-
minado a la reduccion maxima del ries-
go de impago y morosidad.

Los efectos de la demora en el cobro
de los saldos de clientes se resumen en:

* La morosidad aumenta anormal-
mente los saldos pendientes de cobro vy,
consecuentemente, exige financiacion
adicional con recursos propios o ajenos y
si esto no es posible obliga a reducir el
crédito por nuevas ventas.

e Exige una aportacion de trabajo
adicional para realizar los procesos y
gestiones necesarias para tratar de
cobrar las deudas en mora y ejercitar las
acciones legales que procedan.

¢ Influye negativamente en los equi-
pos de venta que han de adoptar pre-
cauciones adicionales que aumentan la
tension en la gestion de ventas con inci-
dencia en la eficacia.

¢ Dafian el patrimonio por los crédi-
tos incobrables y los mayores costes por
las acciones de gestion de impagados,
todo lo cual se traduce en una merma de
los resultados de las ventas, o lo que es
lo mismo, en un esfuerzo de ventas esté-
ril cuanta mayor proporcion alcancen los
morosos Y fallidos.

e Perjudican la solvencia, en primer

lugar porque los impagados en su mayo-
ria pasan por las entidades bancarias con
las que trabaja la empresa, y en segundo
lugar, por la mayor demanda de créditos
que normalmente va dirigida a las enti-
dades bancarias. El crecimiento de los
impagados de créditos de clientes des-
contados, origina un endurecimiento en
las condiciones de admisién de efectos
por parte de las entidades bancarias en
las que se mantienen clasificaciones de
riesgo para descuento, lo que normal-
mente afade dificultades a la venta.

¢ E| efecto de la morosidad es tanto
mas grave cuanta menor dimension
tenga la empresa y cuanto mas concen-
tradas estén las ventas en pocos clientes.

Los créditos a clientes que no se
pagan a su vencimiento comienzan a
generar un coste financiero, ademas de
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Si el margen establecido
no es lo suficientemente
alto, los resultados

de explotacion pueden
quedar fuertemente

mermados

MERCADO SEGURO DE CREDITO EN LA COMUNIDAD AUTONOMA
DE LA REGION DE MURCIA: ANOS 1997 — 2000
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los costes administrativos de gestion
para su recuperacion. Este coste finan-
ciero es el de la inmovilizacién del
importe impagado que debe ser finan-
ciado mediante crédito adicional, al que
se deben de afadir los gastos de devolu-
cién de los giros o documentos presen-
tados al cobro.

Cuando el crédito se convierte defi-
nitivamente en un fallido procede darlo
de baja en el balance por su importe,
con cargo a provisiones por la parte que
tuviera esta cobertura y directamente
con cargo a resultados por la parte no

¢
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Las funciones de evaluacion,
control y seguimiento

de los riesgos asegurados,

es lo que mayor demandan
los Asegurados

(9 B

Crédito y Caucion Murcia
1991 - 1999: Cartera de Crédito por Sectores de Actividad

(sobre 17 sectores tipificados)
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provisionada. Pero la verdadera pérdida
patrimonial sufrida estara constituida
por la propia cuantia de la deuda fallida
mas todos los gastos e intereses deven-
gados mientras se mantuvo como impa-
gado moroso.

Asi, por ejemplo, si el beneficio
bruto sobre ventas es del 10%, una
venta de valor 100 que resulte fallida'y
cuyos gastos e intereses de financiaciéon
del moroso representen un 20% de la
deuda, se convierte en un coste fallido
de 100 + 20-10 = 110 (100 por la venta
+ 20 de gastos — 10% de beneficio). Esto
significa que una venta fallida de 100
absorbe los beneficios brutos de una
venta 11 veces mayor.

Cuando hablamos de diferentes
beneficios brutos por ventas efectuadas
el efecto de cuantificacion del coste
fallido se complica y hay que tener en
cuenta que la probabilidad de créditos
morosos Y fallidos debe ser incorporada
a la hora de establecer los precios de los
productos y/o servicios, ya que si el mar-
gen establecido no es lo suficientemen-
te alto, los resultados de explotacion
pueden quedar fuertemente merma-
dos.

2. EL SEGURO DE CREDITO
COMERCIAL

El seguro de crédito es un mecanis-
mo que tiene por finalidad proteger a

los acreedores (productores, exportado-
res, distribuidores, arrendadores, etc.)
del riesgo de impago de las ventas o ser-
vicios que efectlian a crédito.

Entre sus principales ventajas pode-
mos destacar:

¢ Estudia los mercados que le intere-
san al asegurado y analiza a sus clientes
actuales y potenciales.

¢ En caso de impago de las ventas, la
Compaiiia realiza la cobranza en cual-
quier lugar del mundo. La Compaiiia
indemniza a la empresa por el monto de
la venta finalmente no pagada por su
cliente, en el porcentaje convenido
(generalmente entre el 80 y 90% del
impago).

* La empresa destina sus recursos a
actividades que son las propias de su
giro, sin distraerlo en analizar clientes ni
en realizar la cobranza.

¢ La politica de ventas se vuelve mas
flexible y agresiva, permitiéndole a la
empresa llegar a mas clientes y mas mer-
cados, y ofrecer mejores condiciones de
venta. En el caso de las exportaciones, le
permite eliminar la exigencia de carta
de crédito, lo que mejora ostensible-
mente su competitividad en el mercado
internacional.

¢ Las cuentas por cobrar dejan de ser
una simple expectativa, pasando a ser
activos libres de riesgo (en el porcentaje
convenido).

¢ En consecuencia, permite reempla-




zar una cuenta de provision de incobra-
bles por una cuenta de gastos (por
prima), que es descontable de la base
imponible del impuesto que recae en la
sociedad.

* Mejora el standing financiero de la
empresa.

e Elimina la incertidumbre en el
cumplimiento de los objetivos de los
negocios.

¢ Posibilidad de obtener financia-
miento al ceder los beneficios de la poli-
za de crédito comercial a una institucion
financiera.

En todo caso, dentro del conjunto
homogéneo de servicios y prestaciones
que componen el Seguro de Crédito, las
funciones de evaluacion, control y
seguimiento de los riesgos asegurados,
es lo que mayor demandan los Asegura-
dos, porque es el servicio que mas difi-
cultad, o quiza con menos éxito, podria

el Asegurado cubrir por sus propios
medios.

Al margen de los aspectos de dota-
cion, formacion, experiencia y coste, el
Seguro de Crédito aporta un elemento
que la distingue de cualquier otro pro-
veedor de informacién y andlisis: el
acceso a la informacién sobre el com-
portamiento de pagos de los comprado-
res que le aporta su propia cartera de
clientes. Este bien es muy escaso, y su
valoracion en el mercado no tiene pre-
cio.

Sefialemos, en relacion con lo dicho
en el parrafo anterior, que la capacidad
de un operador para acceder a este tipo
de informacion esta en relacion directa
con el volumen y la diversificacion de su
cartera. En este sentido, la dimension de
la Compaiiia y su liderazgo en el merca-
do se convierte en una ventaja competi-
tiva frente a otros Aseguradores.

Marzo/Abril ‘01
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En su globalidad

la industria productiva

de la Region de Murcia
esta alcanzando un mayor
nivel de control sobre sus

riesgos comerciales

3. SEGURO DE CREDITO EN LA
ECONOMIA DE LA REGION
DE MURCIA

La estructura productiva de la
Region de Murcia en los Ultimos afios ha
supuesto la consolidacion del sector ser-
vicios como predominante frente a los
tradicionales sectores primarios como
Agricultura o Ganaderia.

El PIB Regional ha crecido por enci-
ma de la media nacional en los tres ulti-
mos afios y su tendencia no parece
experimentar un punto de inflexion en
el corto plazo.

Por su parte el volumen de exporta-
ciones ha crecido mas que las importa-
ciones con lo que el saldo de la balanza
comercial es negativo, resultando una

tasa de cobertura en porcentaje (Expor-
taciones/Importaciones) del 137% en el
afo 1999.

Este incremento queda explicado
con la positiva reaccion de las estrate-
gias empresariales ante un nuevo
ambiente competitivo, que ha reducido
los precios a través de la baja en los cos-
tes de produccion derivados de la racio-
nalizacién de las empresas y el mejor
aprovechamiento de las economias de
escala. La libre competencia ha empuja-
do ademas a una mejor organizacion
empresarial, una reestructuracion del
tejido industrial y una redistribucion
mas eficaz de los recursos disponibles,
con lo que se ha producido una fuerte
subida en las ganancias de productivi-
dad.
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EVOLUCION SINIESTRALIDAD MERCADO INTERIOR MURCIA
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Sin embargo es necesario saber si
esta mejora en la produccién regional,
dirigida tanto al mercado interior como
al exterior, esta saneada, o por el con-
trario presenta indices de siniestralidad
(morosidad, impagos).

Actualmente casi el 35% del PIB
regional estd garantizado por diversos
operadores que cubren el mercado
regional del seguro de crédito, aunque
hay que resaltar que éste no se encuen-
tra muy diversificado.

Los datos de alta siniestralidad de las
firmas murcianas son patentes, tanto en
el mercado interior como, sobre todo,
en el mercado de exportacion.

Si observamos la evoluciéon de los
intercambios internacionales y su natu-
raleza en la Region de Murcia, vemos
que las exportaciones estdn muy con-
centradas en productos de alimenta-
cién, seguidas muy a lo lejos por sectores
como el quimico, calzado o muebles.

A su vez, los destinos geograficos
estan muy concentrados en paises cen-
troeuropeos, dando este factor un
caracter muy peculiar a la exportacién
murciana, que presenta su mayor sinies-
tralidad en paises como Italia y Portugal.

En lo que respecta al mercado interior
murciano la siniestralidad viene determi-
nada fundamentalmente en el sector de
Alimentacion y Construccion, y dentro del
primero destaca de sobremanera los
almacenes de productos alimenticios.

Entre los factores que ayudan a jus-
tificar la mayor siniestralidad de las
empresas de la Comunidad Auténoma
de Murcia frente a otras de diferentes
regiones espafiolas podemos citar:

e Cierta debilidad de las estructuras
productivas y comerciales.

e Menor capacidad de autofinancia-
cion.

e Mayor presencia de la economia
sumergida.

e Menor incorporacion de nuevas
tecnologias.

e Escasas inversiones en | + D.

* Poca presencia de economias de
escala, motivada por tamafios medios
inferiores a los de otras regiones.

¢ Inadecuada configuracién de car-
tera de productos.

¢ Insuficiencia de diversificacion de
la cartera de clientes.

No obstante, podemos asegurar
que en su globalidad la industria pro-
ductiva de la Region de Murcia estad
alcanzando un mayor nivel de control
sobre sus riesgos comerciales, de la
mano de las compafias aseguradoras
del crédito, y ello esta redundando en
una mejora de los datos de siniestrali-
dad que se han hecho perceptibles
especialmente en el ejercicio 2000 y
que, de alguna forma, se van igualando
a los de otras comunidades econémicas
del resto del pais.
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una fuerte subida en las
ganancias de productividad
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El Instituto de Fomento pone a disposicion
de las pymes de la Region créditos blandos
y ayudas especificas a proyectos de calidad,
tecnologia, I+D, internacionalizacion
y equipamientos industriales.

La labor del Instituto de Fomento tiene
como proposito el servir de verdadero
impulsor para el desarrollo de las pymes en
la Region de Murcia, objetivo principal al
que van dirigidas todas las actuaciones
acometidas desde este organismo, ya que
en gran medida el desarrollo regional pasa
necesariamente por el desarrollo de estas
pequefas y medianas empresas.

Para lograr el fin mencionado, el Insti-
tuto de Fomento lleva a cabo una estrate-
gia asentada en varios pilares como son el
asesoramiento, la informacién y la puesta
en marcha de instrumentos y herramientas
capaces de paliar los obstaculos que impi-
den el crecimiento y consolidacion de las
empresas.

La financiacién es uno de los mayores
problemas con el que se encuentran las
pymes, es por tanto, objetivo del Instituto
de Fomento facilitar la disponibilidad de
fondos para que las empresas puedan aco-

meter sus proyectos. Junto a los fondos
provenientes del Fondo Europeo de Desa-
rrollo Regional, FEDER de la Comunidad
Europea, como es el caso de la Subven-
cion Global, en donde recientemente el
INFO suscribié un convenio para la gestion
de 16.762 millones de pesetas destinados a
actividades de caracter industrial, comer-
cial, artesanal y turistico, se suman las sub-
venciones a fondo perdido para proyectos
de inversion de cuantia superior a 100
millones de pesetas que recoge el Progra-
ma de Incentivos Regionales.

Pero el Instituto de Fomento va mas
alld y pone a disposicion de las empresas
de la Regidn un instrumento financiero
verdaderamente atractivo, Unico en todo
el territorio nacional. Por primera vez se
firma un acuerdo marco de colaboracion
entre el Instituto de Crédito Oficial, ICO, y
el Instituto de Fomento dotado de 25.000
millones de pesetas, el cual incluye la pues-




ta en marcha de dos lineas de financiacion,
una linea directa, por importe de 15.000
millones, y otra linea de mediacion, por
importe de 10.000 millones de pesetas.

La linea directa de créditos de 15.000
millones de pesetas, estd destinada a las
empresas y organismos que precisen crédi-
tos para proyectos de inversién superiores
a 700 millones de pesetas. Podran acoger-
se a este tipo de créditos las empresas con
inversiones creadoras de empleo, equipa-
mientos e infraestructura, y en general
inversiones que supongan mejora medio-
ambiental y aguas, inversiones innovado-
ras y tecnolégicamente avanzadas e inter-
nacionalizacion de la empresa. La tramita-
cion de los créditos se realizara directa-
mente con el ICO y el tipo de interés esta-
ra en funcion del tipo del proyecto finan-
ciado. Por lo que se refiere al plazo de
amortizacion de los préstamos, sera de
hasta 15 afios, con 5 afos de carencia.

En cuanto a la linea de mediacion,
dotada con 10.000 millones de pesetas,
esta dirigida a todas las empresas ubicadas
en la Region de Murcia, que realicen pro-
yectos de inversion entre 15y 700 millones
de pesetas. Se financiaran proyectos de
inversién productiva en maquinaria y equi-
pos e incluso inmuebles, con limitacion del
80% sobre el total del proyecto. Se esta-
blece que se podra financiar hasta el 70%
del proyecto de inversion y el tipo de inte-
rés de los prestamos podra ser fijo o varia-
ble, siendo el primero fijado quincenal-
mente por el ICO, mas 0,75%, mientras
que el tipo variable sera el Euribor a 6
meses, mas 0,75%.

Los préstamos de la linea de mediacion
contaran con una subvencién del 0,75%
por parte del INFO, siendo la subvencion
calculada sobre un préstamo de 70 millo-
nes de pesetas. En esta linea el plazo de
amortizacion de los créditos podra ser de 5
afios sin carencia o con 1 afio de carencia y
a 7y 10 afos, sin carencia o con dos afios
de carencia. Este convenio de colaboracion
entre el ICO e INFO, a los cuales se sumaran
tres entidades financieras, CAM, Cajamur-
cia y Cajamar, tiene como finalidad el lle-
var de manera conjunta una estrategia a
favor del desarrollo de proyectos y actua-

ciones que impulsen el crecimiento econé-
mico regional y el de las empresas como
motor dinamizador de la Region de Mur-
cia.

A todos estos instrumentos financieros
el Instituto de Fomento pone a disposicion
de las pymes de la Regién su propio Pro-
grama de Ayudas el cual responde precisa-
mente a la disposicion de apoyar las inver-
siones empresariales generadoras de
empleo con el fin de dinamizar la econo-
mia regional.

Los programas especificos se dividen
en tres grandes apartados:

¢ Programa de Calidad, Tecnologia
de la Informacion e I+D, en el que se
incluyen ayudas a la innovacion, desarrollo
tecnoldgico, ayudas a proyectos de calidad
y al fomento de las tecnologias de la infor-
macion.

* Programa de Internacionaliza-
cion, apartado en el que se integran ayu-
das a la internacionalizacién de empresas y
a gestores de internacionalizacion.

* Programas de Equipamientos
Industriales, donde se incluyen las ayudas
a proyectos de promocién de equipamien-
tos econdmicos.

Ademas de las condiciones establecidas
para cada programa especifico, el Instituto
de Fomento priorizara para su subvencion
a aquellos proyectos de inversion que
supongan la creacién de nuevas empresas,
generadoras de empleo estable, incorpo-
ren nuevas tecnologias, usen recursos pro-
pios de la zona, tengan a su vez "efecto
arrastre" para otros proyectos en el mismo
territorio, sean respetuosos con el medio
ambiente o adopten sistemas de seguridad
y de prevencion de riesgos laborales, entre
otros factores.

Por tanto podemos decir que las
empresas de la Comunidad disponen de
fondos provenientes de diferentes instru-
mentos financieros como es el caso de la
Subvencién Global, Programa de Incenti-
vos Econdmicos Regionales, la linea crediti-
cia ICO-INFO asi como los Programas espe-
cificos de Ayuda del Instituto de Fomento.

(Murcia, 28/03/01)
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NUESTRO COLEGIO

La Nueva Junta de Gobierno del Colegio de Economistas de la Region de Mur-
cia.

El pasado 22 de marzo, tuvo lugar la JUNTA GENERAL EXTRAORDINARIA en la que
tomo posesion la nueva Junta de Gobierno del Colegio.

La nueva Candidatura esta formada por los siguientes miembros:

. VICTOR GUILLAMON MELENDRERAS

. JOSE RUIZ RUIZ

VICEDECANO 2° . JOSE MARIA MARTINEZ CAMPUZANO
SECRETARIO GENERAL . JOSE IGNACIO GRAS CASTANO

DECANO D
D
D
D
VICESECRETARIO D. JOSE MARIA MORENO GARCIA
D
D
D
D

VICEDECANO 1°

TESORERO . JUAN PEREZ MELGAR
CONTADOR . SALVADOR MARIN HERNANDEZ
BIBLIOTECARIO . RAMON MADRID NICOLAS
VOCAL 1° . RAFAEL PASCUAL REPARAZ
VOCAL 2° D2 ALICIA COBACHO GOMEZ

VOCAL 3° D. EMILIO CACHORRO RODRIGUEZ
VOCAL 4° D. MANUEL EGEA ATO

VOCAL 5° D. SANTIAGO ALARCON MONTOYA
VOCAL 6° D. VICENTE LLORET LORCA

VOCAL 7° D. LUIS ALBERTO BERMEJO RECIO
VOCAL 8° D. JUAN CARLOS RIVES LOPEZ
DELEGADO ZONA CARTAGENA D. RAMON GIJON MARTINEZ
DELEGADO ZONA CIEZA D. PASCUAL PASTOR GOMEZ
DELEGADO ZONA LORCA D. PEDRO TOMAS GARCIA
DELEGADO ZONA MULA D. JOSE V. FERNANDEZ MESEGUER




Este nuevo equipo, formado por
miembros de la anterior Junta y por
nuevas incorporaciones pretende afron-
tar el reto de desarrollar nuevos proyec-
tos que redunden en beneficio de los
Economistas y de la sociedad en gene-
ral.

Entre sus objetivos principales, cabe
destacar:

- Dotar a la Sede Social del Colegio
de unas instalaciones nuevas y moder-
nas, adecuadas a las nuevas tecnologias,
con mas aulas de formacion que permi-
tan llevar a cabo las demandas que el
colectivo exige en materia de reciclaje
permanente y formacion de postgrado
a través de la ESCUELA DE ECONOMIA.

- Ampliar todos los servicios en
general, con mencién especial al Servi-
cio de BOLSA DE TRABAJO de forma
que los nuevos licenciados encuentren
en el Colegio la mejor forma de canali-
zar sus aptitudes y encuentren su
“sitio" en el mundo laboral. A través de
las nuevas posibilidades que ofrece la
RED se quiere facilitar y mejorar la
informaciéon que en materia de empleo
pueda interesar al colectivo.

- Difundir la correcta utilizacion de la
"marca" ECONOMISTA, que s6lo pueden
utlizar los licenciados, de las Facultades
de Economia y Empresa, adscritos a los
Colegios de Economistas.

En la actualidad, el poder navegar
por la RED bajo el genérico de "ECONO-
MISTA" es lo que el Colegio ofrece a su
colectivo de forma gratuita. (Ejemplo:
saramartinez@economistas.org), ademas
de poder disponer de un segundo buzén
de correo y un espacio de 5Mb para pagi-
nas WEB personales. Este servicio de
INTERNET es solamente el principio ya
que se estd trabajando en introducir nue-
vas tecnologias a los servicios generales
del Colegio.

Siendo conscientes de que las necesi-
dades de los recién licenciados son simila-
res a la de los estudiantes de los ultimos
afos, que también ven préximo su futuro
laboral, y por ello necesitan de la misma
formacion e informacion que los econo-
mistas. Nuestro Colegio tiene creada la
figura del PRECOLEGIADO como forma
de incorporar a estos alumnos a la vida
colegial, de forma que al finalizar la
Carrera sean miembros de pleno dere-
cho.

EN EL COLEGIO TIENEN CABIDA
LOS LICENCIADOS EN:

- Ciencias Politicas y Economicas

- Ciencias Politicas, Economicas y Comerciales

- Ciencias Econdmicas y Comerciales

- Ciencias Economicas y Empresariales

- Economia

- Administracion y Direccion de Empresas

- Ciencias Actuariales y Financieras

- Investigacion y Técnicas de Mercado
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Introduccion

Este ejercicio 2001, en materia de nor-
mativa tributaria, resulta diferente a los
Ultimos afios por la incidencia de medidas
semestrales, surgidas basicamente con la
publicacién del R.D. Ley 3/2000 (es impor-
tante destacar igualmente el R.D. Ley
10/2000), cuya convalidacion se ha produ-
cido mediante la Ley 6/2000.

En efecto, el citado R.D. Ley 3/2000
contiene disposiciones que resultan apli-
cables desde 1 de enero de 2000 (adqui-
riendo, por tanto cierto efecto retroacti-
vo), aplicables a IRPF e Impuesto sobre el
Patrimonio neto, y que deben ser ya con-
sideradas de cara a la préxima campafia
2000 de estos tributos. No obstante, en
materia de Impuesto sobre Sociedades,
las disposiciones recogidas en el R.D.Ley
van a resultar aplicables a los periodos
impositivos que se inicien a partir de la
entrada en vigor de aquél (25 de junio de
2000), lo que en la practica supondra que,
en todos los supuestos en que el ejercicio
econdmico de las empresas coincida con
el afo natural, no tendran incidencia
hasta 2001.

Lo anterior se complica si tenemos en
cuenta que parte de la normativa incor-
porada a la Ley 6/2000 excede del caracter
convalidatorio de la norma, al suponer
normativa nueva, alguna de la cual es
expresamente declarada vigente a partir
de 2001.

Y a ello debemos afadir la publicacion
de las tradicionales leyes anuales de pre-
supuestos y de medidas urgentes, leyes
13/2000 y 14/2000, que contienen la
actualizacién anual "ordinaria" de cada
afo.

Sin embargo, este conjunto de nor-
mas, que incorporan un verdadero inven-
tario de medidas tributarias concretas no
dejan de ser un simple "aperitivo" de cier-
tas reformas globales que han sido ya
anunciadas por el Ministerio de Hacienda.
En este sentido, parece inminente la
publicacién de una nueva Ley General Tri-
butaria, que tendra el alcance de una ley
nueva, es decir, ird mas alla de una simple
reforma parcial, como ha ocurrido hasta

ahora con las modificaciones de la LGT.
Igualmente, se anuncia una reforma
general del Impuesto sobre Sociedades,
sélo cinco afos después de la Gltima ley
(Ley 43/1995), que se producira también a
lo largo de 2001. Dos reformas mas, una
de la ley de IRPF (prevista para 2003) y
otra de IVA, que intentara sistematizar el
deslavazado contenido de la actual Ley
37/1992, completan este conjunto de
reformas generales que se plantea el
poder ejecutivo a corto plazo.

Dicho lo anterior, analizamos a par-
tir de ahora el repertorio de medidas con-
cretas en cada uno de los impuestos que
resultan aplicables por la normativa que
se encuentra ya en vigor.

1) IMPUESTO SOBRE LA RENTA DE LAS
PERSONAS FiSICAS

¢ Exenciones

e Se declaran exentas las indemniza-
ciones por dafios personales derivadas de
contratos de seguros de accidentes (salvo
que las primas hubieran podido reducir la
base imponible o ser consideradas gasto
deducible de acuerdo con la regla 12 del
art. 28) hasta el limite de la indemnizacién
"oficial" (cuantia resultante de aplicar el
sistema de valoracién de dafos y perjui-
cios a las personas en accidentes de circu-
lacion de acuerdo con la Ley 30/1995).

¢ Se amplia de 1 a 2 millones de ptas.
la cuantia exenta de las prestaciones por
desempleo en caso de percepcion de éstas
en su modalidad de pago Unico.

* Se declaran exentas las prestaciones
por entierro o sepelio, hasta el limite de
los gastos incurridos.

* Base imponible

¢ Las reducciones de capital con devo-
lucion de aportaciones pasan a generar,
por el exceso sobre el valor de adquisicion,
rendimientos del capital mobiliario (en
lugar de ganancias patrimoniales como
hasta 31 de diciembre de 2000).
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Se permite la aplicacion

de las deducciones para el
fomento de las tecnologias
de la informacion

y la comunicacion reguladas
a los empresarios en régimen
de estimacion objetiva

¢ La devolucion de la prima de emision
de acciones se sujeta a la misma regla de
computo anterior.

e Se aprueban los coeficientes de
actualizacion del valor de adquisicion de
los inmuebles no afectos para el ejercicio
2001.

¢ Deducciones

¢ Se permite la aplicacion de las deduc-
ciones para el fomento de las tecnologias
de la informacién y la comunicacion regu-
ladas en el art. 33 bis de la Ley 43/1995, del
Impuesto sobre Sociedades, a los empresa-
rios en régimen de estimacion objetiva,
quedando limitada la base méaxima del
conjunto de estas deducciones al rendi-
miento neto de la actividad integrado en
la base imponible.

¢ Se prorroga para el ejercicio 2001 el
régimen de compensacion fiscal aplicable
alos adquirentes y arrendadores de vivien-
da habitual en términos idénticos a los del
ejercicio 2000.

2) IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADI-
DO

¢ Hecho imponible (art. 5)

e Adquisicion de la condicion de
empresario o profesional: las actividades
empresariales o profesionales se entien-
den iniciadas desde que se realice la adqui-
sicion de bienes o servicios con la inten-
cion, confirmada por elementos objetivos,
de destinarlos al desarrollo de tales activi-
dades, incluso en los casos de arrendadores
y urbanizadores.

¢ Base imponible (art. 78)

¢ Dejan de estar excluidas del concepto
de contraprestacion las subvenciones del
FEOGA, por lo que las ayudas provenientes
de dicho organismo, en la medida en que
estén vinculadas al precio de las operacio-
nes sujetas, se integraran en la base impo-
nible del impuesto.

* Tipos de gravamen (art. 91)

¢ Se aplicara el tipo reducido del 7% a
las entregas de bienes y prestaciones de
servicios efectuadas a quienes sean los des-
tinatarios finales de los servicios funera-
rios, sin que sea necesario, como hasta
ahora, que la entrega sea realizada o el
servicio se preste por cementerios o
empresas funerarias.

* Deducciones: adaptacion del régi-
men de deducciones de las cuotas soporta-
das antes del inicio de la actividad, para lo
que se modifican varios articulos de la Ley.

* En primer lugar, el art. 93, que regu-
la los requisitos subjetivos de la deduccion.

- Vinculando el concepto de empresa-
rio con lo dispuesto en el art. 5 antes
comentado.

- Eliminando el requisito de presentar
la declaracién de comienzo de actividades

e Pero exigiendo, para su deducibili-
dad, la intencién de utilizar los bienes o
servicios adquiridos en la realizaciéon de
actividades empresariales o profesionales,
aunque se produzca la afectacion ulterior.

¢ En segundo lugar, el art. 105, que no
supone, sin embargo, ninguna novedad en
la técnica de aplicacion de la prorrata
general, sino que responde simplemente a
su adaptacion a la nueva regulacion del
art. 111.

e Finalmente, los arts. 111, 112y 113,
que regulan las deducciones de las cuotas
soportadas antes del inicio de la actividad
y el procedimiento de regularizacion de las
mismas, y que son objeto de profundas
modificaciones, entre las que cabe desta-
car:

- El principio general, coherente con
los arts. 5y 93, de que las cuotas soporta-
das antes de comenzar la realizacién de las
entregas de bienes o prestaciones de servi-
cios son deducibles seguin las normas gene-
rales, sin mas limitaciones que la intencién,
confirmada por elementos objetivos, de
destinar los bienes o servicios adquiridos, a
la realizacion de la misma.




- Desaparecen los limites temporales,
materiales y formales que, segun la nor-
mativa anterior, condicionaban o restrin-
gian la posibilidad de deducir estas cuotas.

- La consideracion, para la fijacion del
porcentaje definitivo de prorrata que glo-
balmente corresponda a los 4 primeros
afios naturales de "actividad", que es el
que resulta aplicable para regularizar las
deducciones "previas", de las subvencio-
nes percibidas durante el citado periodo
de cuatro afios y con anterioridad al
mismo.

- La extensién de la regularizacion adi-
cional de las cuotas soportadas por la
adquisicion de terrenos y edificaciones a
todos los bienes de inversion.

¢ Gestion del impuesto
e En paralelo con las Leyes 43/1995, del

Impuesto sobre Sociedades, y 40/1998, del
IRPF, se introduce en el nuevo art. 167 bis

una remision al art. 123 de la LGT en cuan-
to a la préctica de liquidaciones provisio-
nales por parte de los érganos de gestion
tributaria.

* En los casos de subastas judiciales y
administrativas se faculta al adjudicatario
de los bienes que sea empresario para
“sustituir" al sujeto pasivo y, en conse-
cuencia, expedir la factura, repercutir el
impuesto, presentar la autoliquidacién e
ingresar el importe resultante y renunciar,
en su caso, a la exencién aplicable. Esta
prevision legal esta4 pendiente de desarro-
llo reglamentario.

3) IMPUESTO ESPECIAL SOBRE DETER-
MINADOS MEDIOS DE TRANSPORTE

¢ Bonificacion de 120.000 ptas. para
vehiculos adquiridos por titulares de otros
destinados al desguace y no susceptibles
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EN TODOS SUS CONTRATOS:
LA CLAusuLA ARBITRAL

“Las partes intervinientes acuerdan que todo litigio, discrepancia, cuestion o reclamacion
resultantes de la ejecucion o interpretacion del presente contrato o relacionados con
¢l, directa o indirectamente, se resolveran definitivamente mediante arbitraje en
el marco de la Corte de Arbitraje de la Camara Oficial de Comercio, Industria
y Navegacion de Murcia, a la que se encomienda la administraciéon del arbitraje y
la designacion de los arbitros de acuerdo con su Reglamento y Estatutos.

Igsualmente las partes hacen constar expresamente su compromiso de cumplir el laudo

arbitral que se dicte”.

No olvide incluir esta cldusula en sus contratos y proformas,

es su mejor garantia.

t‘ Corte Dt ArsitrAJE DE Murcia

arbitraje
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de poder utilizar gasolina sin plomo

- Reduccién del 50% para vehiculos.

- Con capacidad entre 5y 9 plazas.

- Destinados al uso exclusivo de fami-
lias numerosas.

- Que no hayan adquirido en las mis-
mas condiciones en los Ultimos 4 afios.

- Siendo intransmisibles "inter vivos"
durante los 4 afios siguientes.

¢ Reduccion a dos afios del plazo para
poder transmitir los vehiculos sin devengo
del impuesto si la exencidn se concedié por
destinarse el vehiculo a la ensefianza o al
alquiler.

4) IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES

e Régimen de las entidades de
reducida dimension

¢ Nueva definicion de ERD. Los incenti-
vos a PYMES se aplicaran siempre que el
importe neto de la cifra de negocios habi-
da en el periodo impositivo inmediato
anterior sea inferior a 3 millones de euros
(499.158.000 pesetas).

¢ Amortizacion en caso de reinversion.
Se eleva a 3 el coeficiente para multiplicar
el CMA en caso de reinversion, respecto de
la parte del precio de adquisicion del ele-

mento adquirido que se corresponda con
la reinversién por la transmisién del ele-
mento anterior.

* Deducciones por nuevas tecnologias.
Aplicables exclusivamente a PYMES, estas
deducciones se incorporan en un nuevo
precepto, el art.33 bis de la LIS, y se pro-
yectan, mediante una deduccion en cuota
del 10% de las inversiones y gastos en:

* Acceso a Internet, que incluira:

- Adquisicién de equipos y terminales,
con su "software" y periféricos asociados,
para la conexion a Internet y acceso a faci-
lidades de correo electrénico.

- Adquisicion de equipos de comunica-
ciones especificos para conectar redes
internas de ordenadores a Internet.

- Instalacion e implantacién de dichos
sistemas.

- Formacioén del personal de la empre-
sa para su uso.

¢ Presencia en Internet, que incluira:

- Adquisicion de equipos, con "softwa-
re" y periféricos asociados, para el desarro-
llo y publicacién de péginas y portales
"Web".

- Realizacion de trabajos, internos o
contratados a terceros, para el disefio y
desarrollo de paginas y portales "Web".

- Instalacion e implantacion de dichos
sistemas.

- Formacion del personal de la empre-
sa para su uso.

* Comercio electrénico, que incluira:

- Adquisicion de equipos, con su "soft-
ware"y periféricos asociados, para la
implantacién de comercio electrénico a
través de Internet con las adecuadas
garantias de seguridad y confidencialidad
de las transacciones.

- Adquisicion de equipos, con su "soft-
ware"y periféricos asociados, para la
implantacién de comercio electrénico a
través de redes cerradas formadas por
agrupaciones de empresas clientes y pro-
veedores.

- Instalacion e implantacién de dichos
sistemas.




- Formacion del personal de la empre-
sa para su uso.

¢ Incorporacion de las tecnologias
de la informacién y de las comunica-
ciones a los procesos empresariales,
que incluira:

- Adquisicion de equipos y paquetes
de "software" especificos para la interco-
nexion de ordenadores, la integracién de
voz y datos y la creacion de configuracio-
nes Intranet.

- Adquisicion de paquetes de "softwa-
re" para aplicaciones a procesos especifi-
cos de gestion, disefio y produccion.

- Instalacion e implantacion de dichos
sistemas.

— Formacién del personal de la empre-
sa para su uso.

e Esta deduccion serad incompatible
para las mismas inversiones o gastos con
las demas previstas en el ambito de I1+D o
Innovacion tecnologica.

¢ La parte de inversion o del gasto
financiada con subvenciones no dara dere-
cho a la deduccion.

¢ Deduccion por gastos de forma-
cion profesional. Aplicables a todo tipo
de empresas, con la finalidad de habituar a
los empleados de las empresas en el uso de
las nuevas tecnologias, se incorpora un
componente especifico a la deduccién por
gastos de formacion profesional del perso-
nal (art. 36 LIS), y que, retocado por la Ley
6/2000, se aplica a los gastos realizados

para proporcionar, facilitar o financiar su
conexion a Internet, asi como los derivados
de la entrega gratuita, o a precios rebaja-
dos, o de la concesién de préstamos y ayu-
das econdmicas para la adquisicion de los
equipos y terminales necesarios para acce-
der a aquélla, con su "software" y periféri-
cos asociados, incluso cuando el uso de los
mismos por los empleados se pueda efec-
tuar fuera del lugar y horario de trabajo.

Pero ademas, establece el presente
precepto que los gastos a que se refiere
este apartado tendran la consideracion, a
efectos fiscales, de gastos de formacion de
personal y no determinaran la obten-
cion de un rendimiento del trabajo
para el empleado, lo que constituye en
la practica la exencién de la retribucion en
especie que supone la entrega del equipo
por la empresa a sus empleados.

* Medidas de apoyo a la interna-
cionalizacion de las empresas. Se incor-
poran como exenciones en base lo que
hasta ahora eran deducciones en la cuota
por doble imposicién econdémica interna-
cional, y se crea una diferencia temporal
nueva para facilitar la adquisicion de
empresas productivas en el exterior (art. 20
bis, ter y quater de la LIS).

¢ Coeficientes de correccion mone-
taria para 2001 (desde el 1,938, para
adquisiciones anteriores a 01/01/84, hasta
el 1,021, para las adquisiciones realizadas
en el gjercicio 2000).
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* Pagos fraccionados: continuidad
con la normativa anterior.

* Novedades en materia de rees-
tructuraciéon empresarial. Los articulos
97 a 110 LIS incorporan un régimen espe-
cial, denominado generalmente como de
neutralidad fiscal, aplicable a determina-
das operaciones societarias.mediante las
cuales las empresas pueden adaptarse a
las exigencias del mercado, ajustando su
tamano (fusiones, escisiones), modifican-
do sus carteras de control (canje de valo-
res) o realizando conversiones hacia la
persona juridica (aportaciones de rama
de actividad, aportaciones no dinerarias
especiales).

La neutralidad fiscal consiste en:

e En el dmbito del Impuesto sobre
Sociedades no se someten a gravamen las
plusvalias realizadas como consecuencia
de la operacion societaria y que afloran
por las diferencias entre el valor contable
de los activos transferidos a la entidad
adquirente y su valor de realizacion (valor
por el que se contabilizan en el adquiren-
te, con la excepcion de las fusiones de
intereses, de acuerdo con el Borrador del
ICAC sobre fusiones). Las citadas plusvalias
se siguen considerando latentes, a efectos
tributarios, lo que supone seguir valoran-
do fiscalmente los activos por su valor con-
table originario (es decir, el valor contable
en la entidad transmitente).

Este es el efecto impositivo funda-
mental, pero ademas se permite el tras-
paso de bases imponibles negativas (con
ciertas cautelas, para evitar el doble
aprovechamiento de pérdidas), se produ-
ce una subrogacion universal de dere-
chos y obligaciones tributarias (o subro-
gacion parcial, si no se produce la extin-
cion de la entidad transmitente), y se per-
mite igualmente el reconocimiento de un
fondo de comercio financiero amortiza-
ble en sede de la entidad adquirente de
la participacion en términos semejantes a
lo previsto en el articulo 11 LIS para el
régimen general.

El régimen en el IS es voluntario,
pudiendo renunciarse a él sometiendo a
gravamen las plusvalias realizadas en la
operacion societaria.

e En relacion con otras figuras imposi-
tivas tenemos:

- No sujecion al IVA de la transmisién
de los bienes y derechos (art. 7,1° Ley
37/92).

- Exencién respecto del concepto ope-
raciones societarias del ITPAJD (gravamen
del 1%, arts 19 y 45 del R.D. Legislativo
1/1993).

- Diferimiento (similar al que se pro-
duce en el IS) en el Impuesto sobre el
Incremento del Valor de los Terrenos de
Naturaleza Urbana, cuando se transfiere
un terreno urbano en la operacion socie-
taria (con la Unica excepcién de las apor-
taciones de terrenos que no constituyan
una rama de actividad).

e En cuanto a las novedades para
2001, destacamos dos, aunque no son las
Unicas:

e Concepto de escision: en los casos en
que existan dos o mas entidades adqui-
rentes, la atribucion a los socios de la enti-
dad que se escinde de valores representa-
tivos del capital de alguna de las adqui-
rentes en proporcion distinta a la que
tenian en la que se escinde requerira que
los patrimonios adquiridos por aquéllas
constituyan ramas de actividad (escision
total subjetiva). Se incorpora un parrafo
al art. 97,2 LIS.

* Motivos econdmicos validos. Nueva
redaccion del art.110,2° LIS:

2. No se aplicara el régimen estableci-
do en el presente capitulo cuando la ope-
racion realizada tenga como principal
objetivo el fraude o la evasion fiscal. En
particular, el régimen no se aplicara cuan-
do la operacion no se efectlie por motivos
economicos validos, tales como la rees-
tructuracion o la racionalizacion de activi-
dades de las entidades que participan en




la operacion, sino con la mera finalidad
de conseguir una ventaja fiscal.

En los términos previstos en el art.
107 de la LGT, los interesados podran
formular consultas a la Administracion
Tributaria sobre la aplicacién y cumpli-
miento de este requisito en operaciones
concretas, cuya contestacion tendra
caracter vinculante para la aplicacion del
régimen especial del presente capitulo
de la LIS y para cualesquiera otros tribu-
tos (no sujecion en IVA, 1% de OS en
ITPAID y diferimiento en el impuesto
municipal de incremento de valor de los
terrenos de naturaleza urbana).

e Obligacion de facilitar docu-
mentacion contable en los grupos
de sociedades. Se afiade un parrafo al
art.139 LIS, obligando a las entidades
dominantes de los grupos de sociedades
del art. 42 del Cco a:

- Facilitar, a requerimiento de la Ins-
peccion de los Tributos formulados
durante el curso del procedimiento de
comprobacion, la cuenta de pérdidas y
ganancias y el balance de las entidades
pertenecientes al grupo que no sean
residentes en territorio espafiol.

- También deberan facilitar los justi-
ficantes y demas antecedentes relativos
a dicha documentacién contable cuando
pudieran tener trascendencia en rela-
Cion con este impuesto.

o Pérdida de incentivos fiscales.
En caso de pérdida de un beneficio fis-
cal, con posterioridad a su disfrute, se
obliga al contribuyente a ingresar el
efecto impositivo del beneficio, junto a
la cuota del periodo impositivo en que
se produjo el incumplimiento de los
requisitos para el disfrute del incentivo
fiscal (mas los intereses de demora
correspondientes).

¢ Plazo de presentacion de decla-
racion por el IS. Se prevé la eventuali-
dad de, que transcurrido el plazo de 6
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meses posterior al fin del periodo impo-
sitivo, no se hubiera aprobado por el
Ministro de Hacienda la forma de pre-
sentacion (art. 142, 1, 3° parrafo).

5) IMPUESTO SOBRE EL PATRIMONIO

e Exencién de la vivienda habitual
(hasta 25 millones de ptas.)

* No deducibilidad de las deudas vin-
culadas

6) LEY GENERAL TRIBUTARIA

¢ Se afiade un nuevo apartado al art.
43: el presentador de declaraciones de
terceros por medios telematicos deberd
ostentar la representacion que sea nece-
saria en cada caso, pudiendo la Adminis-
tracion en cualquier momento instar su
acreditacion.

¢ Se modifica |a letra a) del apartado
1 del art. 66: la prescripcion de la accion
sancionadora se interrumpird no sélo
por la iniciacion del procedimiento san-
cionador, sino también por cualquiera
de las causas que interrumpen los plazos
de prescripcion de la accion comproba-
dora.

¢ Se incorpora al art. 96 una nueva
forma de colaboracién social: la presen-
tacion telemética de declaraciones,
comunicaciones y otros documentos.

¢ Se fija el interés de demora tributa-
rio en el 6,5%.
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Decidir rapido no justifica un error.

En los negocios de su empresa no hay excusas que valgan. Tiene que acertar siempre. Pase
lo que pase y aunque tenga poco tiempo para decidir.

Y cuando necesite tomar decisiones ripidas, sélo tiene que conectar con Crédito y Caucién
a través de Internet. Nuestro servicio on-line, le dard instantaneamente toda la informacién
que necesite para que pueda tomar una decisién acertada.

Nuestro primer compromiso con su empresa es darle una respuesta inmediata siempre,
de persona a persona. Conecte con nosotros.

{O Crédito y Caucion

Mis de 50 oficinas a su disposicion en toda Espaiia y Portugal. 902 12 00 82

www.creditoycaucion.com
e-mail: comunicacion@creditoycaucion.es




Informacion Actual

e Las Firmas Profesionales
crecieron un 28 por ciento
en 2000

El crecimiento de la consultoria y los
servicios legales permitié a las firmas
profesionales aumentar su facturacion
casi un 28% en 2000. La auditoria, que
sigue siendo la principal fuente de ingre-
sos, tuvo un tiron mayor que en afios
anteriores, con un crecimiento del 20%.

El crecimiento medio de casi el 28%
del conjunto de las firmas consideradas
en el ranking elaborado por EXPANSION
—a partir de los datos recopilados entre
las principales companias del sector- es
mas de tres puntos superior al registrado
en 1999 -un 24,3%-.

Por areas de negocio, la auditoria
sigue siendo la principal fuente de ingre-
sos, con un peso medio de casi el 40%. La
consultoria pondera un 27% sobre la
facturacion total y los servicios legales,
un 26%. La distribucion por areas de los
ingresos de las firmas profesionales es
muy similar a la de ejercicios anteriores.

En los ultimos afos, la auditoria
habia sido la linea de negocio tradicio-
nalmente estancada, sobre todo, en
comparacion con la consultoria y los ser-
vicios legales. Sin embargo, la factura-
cién por auditoria crecié6 un 20% en
2000, frente al incremento conseguido
en el ejercicio anterior, que apenas
alcanzaba el 13%.

Por su parte, la consultoria aumento
su facturacion un 31% vy los servicios
legales crecieron un 25%. Se trata de
importantes incrementos, pero menores
que los del ejercicio 1999, en el que la
consultoria creci6 mas de un 55% vy la
asesoria legal un 27%.

Por lo tanto, aunque la auditoria
tuvo en 2000 un crecimiento menor que
el del resto de lineas de negocio, la gran
sorpresa del ultimo afo ha sido la cons-
tatacion de que, pese a ser un negocio
maduro, aun tiene capacidad de creci-
miento.

Este pequefio tirdn parece derivarse
del nuevo planteamiento del area de
auditoria que las firmas profesionales
estan realizando. Este se basa en una
ampliacion de la auditoria tradicional de

cuentas anuales hacia servicios relaciona-
dos con el aseguramiento y el control de
riesgos. Incluso algunas compafias han
cambiado la denominacion de esta linea
incluyéndola bajo el término Assurance
—aseguramiento-, como es el caso de
KPMG, o afadiendo a este area asesoria,
como Arthur Andersen y Ernst & Young.

Si se considera el mercado integrado
por las cinco grandes firmas del sector,
conocidas como Big Five, su crecimiento
medio es un punto superior al de todo el
ranking —un 29%-. Como lider se situa
Arthur Andersen, seguido por Pricewa-
terhouseCoopers, Ernst & Young, KPMG
y Deloitte & Touche. Es decir, el mismo
orden que en 1999.

Deloitte & Touche es la Big Five que
mas crecié en 2000, con un incremento
de su facturacion del 74%. En su caso, el
area de Corporate es la que mas crece,
con un aumento de su facturacion del
121,7%. El impulso de esta linea es gene-
ralizado entre las grandes firmas. Por
crecimiento, se sitan a continuacioén Pri-
cewaterhouseCoopers, con un incremen-
to del 28,5%, y Arthur Andersen, con un
26,5%.

Lideres del sector

Sin embargo, la firma que mas crece
de todo el ranking es Concorde Grup
Assessor, con un incremento del 99,7%.
La firma se constituy6 en septiembre de
2000y en ella esta integrada Moore Step-
hens Espafia. A continuacion, se sitlan
Lavinia Auditors, con un crecimiento del
46% en 2000; Granados, Faura, Martinez
i Asociados, con un incremento de casi el
39%, y Gassé MRI, con un aumento de su
facturacion de cerca del 36%.

La estructura del mercado sigue sien-
do parecida a la de ejercicios anteriores.
Las Big Five dominan las primeras posi-
ciones del ranking, seguidas por un con-
junto de firmas de tamafo grande y
mediano —en su mayoria, nacionales per-
tenecientes a una red internacional-. El
afo 2000 ha demostrado el avance de
este tramo del mercado hacia posiciones
superiores.

(Fuente: Expansién Directo
29 marzo 2001)
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« BOLSA ANO 2001

Los expertos no las tienen todas consigo de cara al
proximo ejercicio. El mal ano que ha vivido la renta
variable, después de subir durante los ultimos cinco,
ha infundido cierta desconfianza entre los analistas.

la economia estadounidense nadie espera una rece-
sion- y los posibles recortes de tipos de la Reserva
Federal estadounidense marcaran la pauta. El primer
semestre sera complicado, pero para el segundo la

Todos coinciden en que el ritmo de desaceleracion de

mayoria de las casas espera una recuperacion.

MNorbolsa

Goldman

Sachs

Escepticismo

Optimismo

Sector financiero y defensivos en el

mas defensivos

Sectores defensivos: Farmaceuticas,
eléctricas y financieros. En el segundo
semestre, tecnologicas

Telecomunicaciones, bancos,
alimenticias, farmaceuticas y
distribuidoras

Europa: 4,5%
EEUU: 525%

. i > s Tipos de Euro /
2?
Firma Opinion sDonde invertir? hitoras Dolar
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Informacion Actual

* Libro Blanco sobre el Ahorro y
la Inversion Familiar en Espana

Bajo el titulo "Actitudes de los
espanoles hacia la inversiéon en el
2001", el Instituto Andlisis e Investi-
gacion comienza la elaboracion del
"Libro Blanco sobre el Ahorro y la
Inversion Familiar en Espafa". Esta
iniciativa, patrocinada por Citibank y
con la colaboraciéon de ESIC (Escuela
Superior de Gestion Comercial y Mar-
keting), concluira a finales del mes de
abril del presente afio y tiene como
objetivo principal sacar una radiogra-
fia fiel de la actitud de los espafioles
hacia el ahorro y la inversion familiar
en Espafia. Para su elaboracion se
realizaran 20 mesas redondas —con lo
que se recabara la opinion de mas de
200 expertos que avalaran su garan-
tia- asi como 1.500 encuestas perso-
nales. En relacién a las mesas redon-
das, indicamos que se llevé a cabo la
correspondiente a Murcia el pasado
29 de marzo. En la misma intervinie-
ron los Catedraticos de la Universidad
de Murcia, Pedro Luengo, Gaspar de
la Pefia y Ambrosio Sempere, el direc-
tor de la Revista "La Economia de la
Region de Murcia®, Francisco Poveda,
el redactor jefe de Economia del
periédico La Verdad, Gregorio Busta-
mante, Antonio Veas en representa-
cion de ADICAE (Asociacion de Usua-
rios de Bancos, Cajas y Seguros), el
director-gerente y vicepresidente de
la Asociacion de Empresas de Econo-
mia Social de la Region de Murcia,
Juan Pedro Sanchez y José Francisco
Ballester —respectivamente-, asi como
Salvador Marin, miembro de la Junta
de Gobierno del Colegio de Econo-
mistas de la Regién de Murcia.
Siguiendo el resumen que publico
Gregorio Bustamante en La Verdad el
lunes 2 de abril, podemos indicar que
los participantes en esta mesa redon-
da coincidieron en que la denomina-
da "cultura financiera" es bastante
dispar, y, aunque ha aumentado bas-
tante en los Ultimos afos, expusieron
la necesidad de una mejor labor de
divulgacion, en la que los medios de

comunicacion, universidades y cole-
gios profesionales -entre otros-
podrian jugar un papel muy impor-
tante. En el futuro inmediato se espe-
ra que el ahorro de las familias dismi-
nuya a causa de la desaceleracién
econoémica y el repunte de los pre-
cios, y es previsible que durante los
proximos afos se canalice hacia el
mercado del largo plazo. En general
se prevé que vaya dirigido hacia los
productos de pensiones y ahorro-
vida. Los ponentes también destaca-
ron la tendencia de los ahorradores
murcianos a su inversion/ahorro en
vivienda debido al apego a la tierra
gue existe en esta Regién asi como al
afloramiento del "dinero oculto"
que ha ocasionado la entrada del
Euro, ello motiva y ha motivado un
incremento considerable de los pre-
cios en el sector inmobiliario.

¢ Otras Noticias:
Nuevas Revistas

c E| Centro de Estudios Financieros
ha comenzado la edicién de una
nueva revista denominada CEFLE-
GAL. Dirigida a los profesionales del
Derecho su objeto principal es su uti-
lidad practica, tanto para aquellos
que deseen poner al dia sus conoci-
mientos como para los que inicien su
actividad en cualquiera de las mate-
rias Civil, Mercantil, Penal o Adminis-
trativo.

< |gualmente el Centro Tecnoldgico
de la Artesania de la Region de Mur-
cia, puesto al servicio del profesional
artesano por la Comunidad Auténo-
ma de la Regién de Murcia, a través
del Instituto de Fomento, inicié en
enero de este afo la edicion de CTA
con la publicacién del n° 0 denomi-
nado "Un Nuevo Horizonte". Esta
revista pone a disposicion de todos
los interesados informacién actual e
interesante relativa al Sector de la
Artesania, que como es conocido
cuenta con una gran tradicién en la
Regién de Murcia.
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Resena literaria

Supuestos y Principios Fundamentales
de la Representacion Publica Mixta

B Dr. Angel Luis Sanchez Marin
Septem Ediciones, 2001

Esta obra recoge el anlisis integral y justificado de las diversas formas de
Representacion Publica de una forma amena y a su vez, como no podia ser de
otra forma por las referencias docentes e investigadoras que aglutina su autor,
documentada y rigurosa en el tratamiento. La representacion politica consiste
en la presencia real de todo el pueblo en los drganos de decision del Estado, con
|a finalidad de que el hombre alcance la mas plena realizacion de su libertad. La
doctrina liberal ante las dificultades del sufragio directo propugna que el cauce
de representacion del pueblo en la estructura del Estado sean los partidos poli-
ticos. Junto a ello nos encontramos con |a realidad, completamente natural, de
que los hombres aparecen unidos en la sociedad por vinculos de sangre, vecin-
dad, trabajo o por ideas y creencias culturales o religiosas. Esos vinculos y cau-
ces de union determinan la estructura de la sociedad la cual, lejos de ser una
mera suma de individuos, se articula a través de un conjunto plural de grupos
intermedios, en cuyo seno desenvuelven los hombres su existencia. Como con-
secuencia de ello |a sociedad posee una naturaleza organica. La presencia de la
sociedad en el Estado, dado el caracter plural y organico de aquélla, es suscep-
tible de ser llevada a cabo, por multiples vias, lo que implica una representacion
publica integral, plural, la cual exige la adecuada mezcla y combinacion de una
representacion ideoldgica con otra de caracter organico -que no tiene necesa-
riamente una connotacion autocratica- ,que posibilite la participacion en la legi-
timacion, ejercicio y control del poder politico de otros grupos sociales, distintos
de los partidos, pero tan legitimos como ellos. Representacién inorganica y
organica no son términos excluyentes sino categorias que deben integrarse y
complementarse reciprocamente. Es pues ésta una obra que se echaba en falta
en la literatura doctrinal sobre el tema abordado, de obligada lectura para los
estudiosos de las ciencias politicas, juristas, sociélogos, economistas de la hacien-
da publicay, en definitiva, para todos aquellos que de alguna u otra forma quie-
ran acercarse al conocimiento de "otras" formas de representacion publica.
Esperamos que la misma suponga un primer eslabon para el debate sobre el
tema abordado y que sirva de germen para futuras publicaciones y lineas de
investigacion en la materia, ;quién nos asegura que no veamos en un futuro no
muy lejano a los Colegios de Economistas, por ejemplo, representados en una
camara creada al efecto?

Resena realizada por Salvador Marin Hernandez
Director de "Gestion - Revista de Economia"

"Claves de la Economia Mundial:
ICEX/ICEI"

La Secretaria de Estado de Comercio y Turismo (Ministerio de Economia y
Hacienda) a través del Instituto Espafiol de Comercio Exterior (ICEX) y en cola-

boracion con el Instituto Complutense de Estudios Internacionales (ICEl) han
publicado un trabajo de gran envergadura sobre las caracteristicas actuales de
la economia internacional. Claves de la Economia Mundial es una obra, que
esperamos tenga continuidad, que responde a una de las funciones tradiciona-
les del ICEX, ofrecer informacién y contribuir a la formacién sobre la vertiente
externa de la actividad econdmica espafiola. Dentro de los cometidos en las
actuales competencias de la Politica Comercial Espafiola, muy reducidas desde
el ingreso en la UE, el ICEX supone un érgano clave en la promocién y divulga-
cion del tejido empresarial espafiol mas alla de nuestras fronteras.

Respecto a las cuestiones formales, la obra tiene una presentacion magnifi-
ca y diria lujosa y, como no podia ser de otra manera, incorpora los avances en
el dmbito de la informacion, adjunta un CD Rom que no sdlo reproduce la obra
escrita, articulos, tablas, sino que la sobrepasa con la aportacion de enlaces y
direcciones electrénicas, centros de informacion, estadistica de diversos paises y
Organismos econémicos mas relevantes, Embajadas de Espafia y Camaras Espa-
fiolas de Comercio. Como se cita en el prélogo, los contenidos suministrados
posibilitan disponer de datos sobre: "256 perfiles de paises o territorios, es decir
el mayor nimero existente en el mercado nacional de una publicacion de esta
naturaleza". Este tipo de trabajo, denso pero necesario y riguroso, supone una
continuacion en la oferta que sobre informacion de tipo general se suele incor-
porar en las primeras paginas de los informes sobre los mercados exteriores. La
ordenacion de estos datos a través de los cuadros macroeconémicos, sirven para
sefalar las caracteristicas mas generales del pais o territorio, siendo muy Util
para ubicar el mercado e ilustrarse sobre los principales cambios que se hayan
generado, tanto de tipo coyuntural como estructural. Durante muchos afios
tenia gran predicamento la informacion que de este tipo proporcionaba el
Banco Exterior de Espafia a través de unas fichas y que, como en esta obra,
incorporaba aspectos que sobrepasaban la dimension estrictamente econémica
y abarcaba las principales caracteristicas politicas, sociales, culturales que confi-
guran la actividad comercial. Asf pues, se trata de una obra de consulta muy Util,
sobre todo para los departamentos de comercio exterior.

El aspecto meramente descriptivo de este tipo de trabajos se supera, en la
publicacién que nos ocupa, con la incorporacién de articulos sobre temas suge-
rentes que incentivan su lectura. El libro se compone de dos grandes bloques; el
primero redine una serie de colaboraciones sobre los problemas actuales de la
economia internacional y el segundo bloque, mas extenso, recoge la parte des-
criptiva por regiones y paises. La primera parte se inicia con el estudio tradicio-
nal de la economia mundial desde sus tres vertientes: evoluciéon macroeconé-
mica, flujos del comercio internacional y mercados financieros. A continuacion,
la decena de colaboraciones sobre la caracterizacion de la economia mundial en
la actualidad entorno al concepto de globalizacion, sirve para ilustrar desde
diversas visiones la dimension de este fendmeno, finalizando este bloque con
diversas opiniones empresariales.

En el contenido de los articulos es de agradecer las posiciones que se ofre-
cen desde diversos angulos, lo que sirve para ilustrar la compleja fotografia de
la economia planetaria. Asi, ademas de resaltar las ventajas de la nueva econo-
mia y de la globalizacién, también se ponen de manifiesto algunos aspectos
negativos de estos fendmenos actuales. Dario Valcarcel en su articulo "Globali-
zacion: oportunidades y riesgos" nos recuerda algunas verdades que se hacen
necesarias explicitar. Sefala, que en esta borrachera del triunfo de un sistema y



de un nivel de bienestar -muy localizado- es necesario distinguir entre instrumento y fines y
resaltar la dimension no-econémica e institucional como elemento basico de la economia
actual. En linea con el premio Nobel de Economia Amartya Sen, las "Claves de la economia
mundial" no son estrictamente econoémicas sino que es necesario mantener el clima social
que el capitalismo necesita para vivir (fomentar un crecimiento sostenible basado en la coo-
peracion, el perdon de parte de la deuda a los més pobres y la decidida extension del Esta-
do de Derecho).

Otro riesgo seria la uniformidad cultural en detrimento de modos de vida mas diversos.
Los mercados de masas atentan contra la diversidad. El sistema debe estar en constante cam-
bio y desarrollar la capacidad de critica y dotarse de nuevas normas innovadoras. También
debe reforzarse la fuerza del Estado nacional o supranacional como elemento de arbitraje.
Resulta muy oportuna la frase que cita Valcarcel del dux de Venecia, Tomaso Mocenigo, en
1450: "Hay que tener siempre presente los limites del propio poder".

En relacion con los anélisis convencionales sobre la interpretacion de la situacion actual
y proyecciones respecto a la evolucién inmediata, Jaime Requeijo, pone de manifiesto lo
arriesgadisimo de hacer previsiones y en mayor medida hoy en dia dado que el fenémeno de
la globalizacion imprime a los acontecimientos una gran velocidad y ademas, desconocemos
la profundidad y alcance de la revolucion tecnoldgica en la que estamos inmersos. Keynes
manifestaba que los economistas serviamos si acaso para analizar lo sucedido pero dificil-
mente podriamos predecir lo que esta por venir. Buena prueba de esta dificultad es la con-
trastacion con la realidad de los cuadros de previsiones de las principales instituciones inter-
nacionales que con grandes recursos no son capaces, durante los Gltimos afios, de acertar
sobre la dimension de las repercusiones de la crisis asidtica, en concreto las tasas de creci-
miento de EE.UU. y de Japdn.

Pero debemos ser cautos, a pesar que los registros estadisticos adolecen de imperfeccio-
nes es necesario resaltar: 1) las cifras no han de ser interpretadas como reflejo exacto de las
realidades sino como trazos predominantes del panorama actual o esperado, nos pueden
indicar el signo de la coyuntura pero dificilmente su alcance y duracién y 2) cualquier acon-
tecimiento inesperado puede modificar el rumbo de la economia mundial rebotando a tra-
vés de los mercados financieros. Es decir, un cierto escepticismo en las estadisticas no quiere
decir que no sean Utiles.

La utilizacion de fuentes estadisticas homogéneas aseguran calidad y posibilitan poder
comparar. Las usadas en este trabajo permiten este analisis, no en vano, se trata de un estu-
dio realizado por especialistas en estas materias desde hace muchos afos. Es evidente que
tienen sus limitaciones y no les podemos exigir que nos acierten cuando llegara la préxima
crisis. Son muchas las variables que influyen en una Ciencia de estas caracteristicas: evolucion
de los precios del petréleo, acentuacion de la volatilidad de los mercados de capitales, debi-
do en gran medida a la toma de posiciones de las instituciones de inversion colectiva, tra-
yectoria de las empresas "punto com" y la utilidad de la propia red. Lo que si se pone de
manifiesto en la etapa actual es la capacidad de contagio, "el espiritu de rebafo", multipli-
ca los efectos de una crisis a escala mundial.

La segunda parte de la obra, como sefaldbamos, analiza 5 éareas, 13 regiones, 195 pai-
ses'y 256 perfiles, las agrupaciones si bien buscan homogeneidad y funcionalidad siempre son
discutibles, por ejemplo el tratamiento del Este de Europa y antigua URSS. Es de apreciar la
introduccion mediante articulos de cada uno de los territorios. Obviamente y dado que se
trata de una obra elaborada desde la vision espafiola, nuestro entorno natural, la UE, recibe
un tratamiento mas importante y extenso.

Resefia realizada por Francisco Carrefio Sandoval
Profesor de Economia Aplicada. Universidad de Murcia.
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